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Jak aplikować 

Osoby zainteresowane 

prosimy o przesłanie 

swojego CV na adres: 

labtest.poland@intertek.com   

 

Data zakończenia 

Otwarta 

Specjalista ds. Sprzedaży usług TIC  

Intertek jest globalnym dostawcą jakościowych usług technicznych dla przemysłu. 

Firma świadczy usługi inspekcyjne, certyfikacyjne, audytorskie, szkoleniowe oraz 

badania laboratoryjne. Intertek zatrudnia ponad 38 000 pracowników, posiada sieć 

ponad 1000 biur i laboratoriów na całym świecie i wspiera firmy na globalnym rynku 

od ponad 130 lat. 

 

Od kandydatów oczekujemy: 

 Doświadczenie na podobnym stanowisku min. 3 lata 

 Znajomość rynku i potrzeb klientów w zakresie usług zapewnienia jakości 

 Wykształcenie lub doświadczenie w branżach non food (tekstylna, meblowa, 

opakowaniowa, chemiczna, towaroznawstwo, materiały do kontaktu z żywnością, 

metalurgiczna, przetwórstwa tworzyw sztucznych itp.) 

 Znajomość języka angielskiego na poziomie zaawansowanym, 

 Wysokie kompetencje interpersonalne i prezentacyjne, 

 Umiejętność budowania długofalowych relacji handlowych,  

 Prawo jazdy kat.B. 

 Samodzielność i dobra organizacja pracy. 

 

Intertek oferuje:  

 Ambitne wyzwania, decyzyjność i autonomię w działaniu, 

 Pracę w środowisku międzynarodowym w dynamicznie rozwijającej się firmie 

 System motywacyjny 

 Dostęp do regularnych szkoleń 

 
Informujemy, że odpowiadamy tylko na wybrane aplikacje. Prosimy o umieszczenie w CV klauzuli: Wyrażam zgodę 
na przetwarzanie moich danych osobowych dla potrzeb procesu rekrutacji (zgodnie z ustawą z dnia 29.08.1997 r. 
o ochronie danych osobowych, Dz. U. nr 133 Poz. 883). 
 

Obecnie poszukujemy osoby na stanowisko:  

Stanowisko: Specjalista ds. Sprzedaży usług TIC - usług zapewnienia jakości 
dla przemysłu non Food 

Lokalizacja: Warszawa             
Bezpośredni przełożony: Dyrektor Zarządzający 
Numer Referencyjny: 12/2016/CG 
 
Zakres obowiązków: 

 Poszukiwania nowych klientów, 

 Obsługa zapytań ofertowych,  

 Utrzymywanie i budowa relacji z klientami, 

 Zawieranie kontraktów, negocjowanie oraz budowanie 
długofalowych i efektywnych relacji z klientami, 

 Współpraca z innymi działami w zakresie sprzedaży, 
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